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L'economia davant una Catalunya independent
1 el mon digital centren la jornada del col-lectiu

» ['acte se celebrara la tarda de divendres vinent, 18 de marg, a I' Auditori-Palau de Congressos de Girona

CELIA ROCA | GIRONA

Enguany, en la seva jornada anu-
al que se celebrara el proper di-
vendres a les 6 de la tarda a 'Au-
ditori-Palau de Congressos de Gi-
rona, els agents de la propietat im-
mobiliaria gironins han decdit
posar 'accent en dos temes de ra-
biosa actualitat. Per una banda,
Albert Pont, president del Cercle
Catala de Negocis, parlara sobre
Perspectives economiques d'una
Catalunya Independent.

A continuacig, una hora més
tard, sera el torn de Genis Roca,
soci-director i fundador de Roca
Salvatella, expert en transforma-
ci6 digital que parlara sobre el
mon digital, el talent i la seva in-
fluencia en els negocis i les pro-
fessions. Un cop finalitzades les
conferencies, se celebrara I'acte de
benvinguda als nous api i després
hi haura un piscolabis.

CCN

El Cercle Catala de Negocis (CCN)
és una associacié empresarial ca-
talana, independent i sense anim
de lucre, constituida el 2008, que
té com a objectiu final ésser un
grup de pressi6 decisiu per 'as-
soliment d'un estat independent
per la naci6 catalana en un horit-
z6 a curt termini. Esta format per
empresaris, directius, professio-
nals i autonoms que creuen que
l'assoliment de la independencia
és 1'inica alternativa per assegu-
rar el futur del teixit empresarial
catala.

Albert Pont és especialista en
Dret Internacional i en successid
d'Estats. Autor del llibre Delenda
est Hispania, traduit al castella
sota el titol Escucha Sefarad, i au-
tor d’Addendum.

El seu curriculum és extens.
Llicenciat en ciéncies politiques i
del'administracid, en l'especialit-
zaci6 de relacions internacionals
per la Universitat Autonoma de
Barcelona; E-MBA per La Salle
Business School, Universitat Ra-

mon Llull; Postgrau en gestio pa-
trimonial al IEF; Postgrau en des-
envolupament internacional, UPF;
Postgrau en relacions internacio-
nals, CEL postgrau en Dret Co-
munitari, Escuela Diplomatica;
Programa American Business a
Saint Mary's School of California;
Programa de formaci6 d'accés al
MAE de la Universitat Sant Pablo
CEU de Madrid i al CEI de Barce-
lona. He participat en diversos
projectes de desenvolupament
internacional a Iberoamerica. El
26 de setembre de 2013 fou esco-
Llit president del Cercle Catala de
Negocis.

Genis Roca

Per la seva banda, Genis Roca és
expert en com la transformacié di-
gital esta alterant els entorns per-
sonals, professionals i empresa-
rials. Es un reconegut especialis-
ta en estrategia digital, analisi de
I'entorn i models de presencia.
En la seva activitat ajuda les em-
preses a entendre els canvis tec-
nologics en clau de negoci i les
acompanya a explorar noves opor-
tunitats empresarials.

Roca fou escollit el 20131 el 2014
pel diari El Mundo com un dels 25
espanyols més influents a Internet
per la seva capacitat d'interpreta-
cié dels canvis tecnologics i so-
cioeconomics. El 2010 la patronal
catalana Foment del Treball el va
guardonar com el millor confe-
renciant de I'any.

Acumula més de 25 anys d'ex-
periéncia en creacié de projectes
a Internet, direccié d'empreses i
exploraci6 del potencial de les
xarxes. Ha estat director general
d’'Infonomia, la xarxa degana de la
innovacio, i gerent de les iniciati-
ves a internet de la Universitat
Oberta de Catalunya (UOC), on
també va ser adjunt a la gerencia,
responsable dels serveis univer-
sitaris no académics i director de
la informatica corporativa. Ante-
riorment va ser director de mi-
croinformatica a la Universitat

API GIRONA

Autonoma de Barcelona (UAB).
Manté seccions estables en dife-
rents mitjans de comunicacié de
premsairadio i és habitual com a
expert convidat en diferents ca-
denes de televisio.

Es coautor del primer Ilibre pu-
blicat a Espanya sobre el fenomen
de la Web 2.0. Arqueoleg espe-
cialitzat en Paleolitic Inferior, 1li-
cenciat en Historia per la Univer-
sitat Autonoma de Barcelona
(UAB) i MBA per ESADE, desen-
volupa activitat docent en diferents
universitats i escoles de negoci.

Ha estat requerit a compareixer
al Congrés dels Diputats i en di-
ferents comissions governamen-
tals i ha format part de diferents
consells assessors i d'administra-
cié. Actualment és membre del
Consell Assessor en Tecnologies
de la Informacié ila Comunicaci6
de la Generalitat de Catalunya,
membre del Consejo Asesor del
Centro de Investigacion de la Cor-
poracién Mondragén i de la Mon-
dragén Unibersitatea, membre

API GIRONA

Genis Roca, soci-director i fundador de Roca Salvatella.

del Consejo del Observatorio para
la CiberSociedad, membre del
Consell Assessor TIC de 'Ajunta-
ment de Barcelona, i membre del

Consejo de Expertos del Sistema
de Acreditaciéon de Competen-
cias en Tecnologias de la Infor-
macién y la Comunicacién.

GSRUP
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PRESIDENT DEL COL'LEGI D'AGENTS DE LA PROPIETAT IMMOBILIARIA DE GIRONA

«Es un bon moment per comprar, hi ha facilitats

de finangament i els preus sén atractius»

El president dels API gironins ex-
plica com es troba la situacié
del mercatimmobiliari ales co-
marques de Girona tant pel que
faala compra-venda com alllo-
guer de pisos i habitatges. Tam-
bé parla dels darrers projectes
d’aquest Col-legi professional.

La jornada immobiliaria d’a-
quest any se centra en dos temes
molt concrets: d'una banda, les
perspectives davant una Catalu-
nya independent i, de I'altra, el
mon digital aplicat a la professio.
B Creiem que sén dos temes molt
actuals. Primer, per coneixer les
implicacions i conseqiiencies eco-
nomiques que significara una Ca-
talunya independent. Per altra
banda, el mén digital i les noves
tecnologies imprescindibles en
el desenvolupament de la nostra
professié, igual que en d’altres.
Hem d’actualitzar-nos dia a dia.

Quants col-legiats/associats té
actualment el Col-legi API giro-
ni?
[ Arasom uns 619 en total. Hem
crescut, ja que 'any passat la xifra
erade 565. Aquest augment es deu
al fet que ales nostres comarques
han obert noves agencies immo-
biliaries, sobretot a les zones de
costa i a Girona ciutat.

Quines caracteristiques tenen
aquestes noves agencies?
@ En general, la majoria sén de
proximitat, de barri, toti que tam-
bé hi ha alguna franquicia. Estan
més tecnificades i tenen un grau
important d’especialitzacid, ja si-
gui al client nacional o estranger,
moltes d’elles es dediquen més a
la comercialitzacié immobiliaria
que a la gesti6 de patrimonis. Al
capdavant d’'aquests nous negocis
hi ha agents que ja havien treba-
llat en altres agéncies i que deci-
deixen muntar un negoci pel seu
compte. Pel que fa als nostres
col-legiats i associats, cada vega-
da ens estem «internacionalit-
zant» més. Després de la nacio-

nalitat espanyola, n’hi ha de Fran-
¢a, el Marroc, Algeria i Russia.

La compra-venda d’habitat-
ges va augmentar el 2015?
I Si, perd no tant com el 2014, que
l'augment va ser d'un 11%. En el
darrer any la xifra se situa en un
3%. Barcelona continua sent el
gran motor, amb un 24% d’aug-
ment en la compra-venda d’ha-
bitatges.

Hi continua havent poca ofer-
ta de lloguer?
I Si, i, en conseqiiencia, els preus
que es demanen sén més alts. A
més, hi ha una important falta
d’habitatge social. Molta gent que
ésvictima de la crisi té molts pro-
blemes per aconseguir un habi-
tatge. Aix0 ha fet que, sobretot en
grans ciutats, els consistoris o la
Generalitat optin per comprar pi-
sosidestinar-los al lloguer social.

Als bancs no els interessa llo-
gar?
@ Les entitats s'adjudiquen im-
mobles que ja estan llogats pero el
que voldrien és vendre'ls a preu de
mercat. Pel que fa al tipus de pis de
lloguer, la majoria s6n d'un o dos
dormitoris. Falten pisos de tres o
quatre dormitoris. Per que? En
gran part, és fruit de les noves si-
tuacions familiars que es produ-
eixen. El fet estadistic que ens in-
dica que més d’'un 40% de les pa-
relles se separen, fa que es crei una
necessitat doble de residéncies.
També ens estem trobant que hi
hauna demanda que desitja o ne-
cessita pisos més grans.

Ales poblacions de la costa, hi
ha més oferta de lloguer?
B Hi ha més oferta de lloguer tu-
ristic, tenim una oferta més gran
que els campings i els hotels. En
aquest sentit, preveiem que al'es-
tiu es recuperara el client rus, so-
bretot per un tema de seguretat ja
que fins ara passaven les vacances
aTurquiaiara aquella zonajano
és tan segura.

Ara és un bon moment per
comprar?
B Doncs si. Hi ha facilitats de fi-

MARC MART]

Ramon Corominas, fotografiat a la seu del Col-legi.

nancament i I'euribor esta molt
baix. Els preus sén molt atractius,
totique detectem lleugers incre-
ments de preus en certes zones i
poblacions de les nostres comar-
ques. També és molt recomanable
la inversi6 immobiliaria com a
complement a la inversi6 finan-
cera, donadala major rendibilitat
que s'esta obtenint.

Pel que fa alslocals, a finals del
2014 van finalitzar molts con-
tractes d’arrendaments de lo-
cals comercials celebrats amb
anterioritat del 9 de maig del
1985, sota el regim legal de pror-
roga forcosa. Aixo0 va provocar la
desaparicié de locals de comerg
tradicional i en canvi, 'augment
deles grans cadenes a les ciutats
més importants. Aquesta ten-

dencia continua igual?

B Actualment hi ha una expansi6
de les zones comercials tradicio-
nals. Hi ha més lloguer de locals,
tant de grans cadenes, com de par-
ticulars que engeguen un negoci,
iescullen el nostre territori per es-
tablir-se. Lacci6 que el col-lectiu
API seguira realitzant és, no només
la de la seva comercialitzacio,
sind que també ajudant les poli-
tiques actives, publiques i priva-
des, que posen en valor.

Quines sén les novetats pel
que fa a l'activitat que desenvo-
lupa el Col-legi?

3 Un dels projectes que hem en-
gegat és el de posar en comu l'o-
ferta immobiliaria de diverses a-
gencies. S'anomena MLS, Multi
Listening Service. En aquest cas,

Més de 60 anys
d’activitat col-legial

€l Col-legi API de Girona es

va fundar el 22 de juny del
1951 essent elegit president Vice-
n¢ Canovas i Delclés, fins a finals
del 1973. Del 1974 fins al 1977 la
presidéncia la va ostentar Joan
Pauli i Costa. Durant el seu mandat
es va comprar I'actual seu social al
¢. Eiximenis, 18. Del 1978 al 1979
va ser-ho Narcis Codina i Surds.
€1 1980 la presidéncia va recaure a
Josep M. Plana i Pascual fins al juny
del 1986, data en qué va presen-
tar la seva dimissi6 voluntaria. Del
juny al desembre del 1986 va ser
president Josep Lumbreras i Mer-
cader de Palamés, fins aleshores
vicepresident.

€En les eleccions del desembre

fou elegit president Lluis Torrent,
que va deixar el carrec després de
tres mandats de quatre anys, el
1998. A partir de 'esmentat any i
fins al dia 30 d'abril del 2003 va
ser president Jordi Pardo i Gracia. A
causa de la seva inesperada defun-
Ci6 als 47 anys, es van convocar
noves eleccions. Fou proclamada
com a presidenta la primera dona,
Marta Madrenas i Mir -futura alcal-
dessa de Girona- que ostentava el
carrec de vicepresidenta. Des del
2010 el president és Ramon Coro-
minas i Llach. Si el 1951 el col-legi
estava format per 22 col'legiats,
actualment la xifra és de 619 en-
tre col'legiats i associats.

a Roses ja existeix una borsa im-
mobiliaria amb oferta en exclusiva
de la zona. Preveiem recolzar la
constitucié en poblacions com
Girona, Blanes i Lloret. Un altre
projecte és el d'ampliar l'oferta
de formacié permanent al Col-legi.
També posarem a disposici6 del
nostre col-lectiu protocols, eines i
aplicacions que facilitaran molt
més la tasca de les agéncies im-
mobiliaries.
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Els agents,

convertits

en James Bond, «007»

» ['agencia gironina La Perruquera és
laidedloga de la campanya de publicitat

DIARI DE GIRONA

La campanya dels API Girona que
porta per titol «Els millors agents»,
ideada perl'agencia de publicitat La
Perruquera de Girona ha tingutun
exit tan notable que, fins i tot, va ser
nominada finalista a la categoria de
«millor campanya de comunica-
cid», en els Premis Cactus 2016. Fi-
nalment pero, no va aconseguir el
guardo.

Els protagonistes de la campanya
de comunicacié s6n una vintena
d’agents de la propietat immobi-
liaria caracteritzats com James
Bond, l'agent 007. La diferencia és
que, en comptes d'empunyar una
pistola, tenen la clau d'un immoble
alesmans. Des del'agencia La Per-
ruquera expliquen que «amb un
missatge positiu, clar, breuidirec-
te hem volgut traslladar a l'opinié
publica que en el moment de fer
qualsevol transaccié immobilia-
ria, un API és el millor agent per as-
sessorar-lo». Com areferents en el
sector del a propitetat immobilia-
ria-segueixen indicant- «tots els

ELS MILI
AGENTS IMMOBILIARIS

Cartell de la campanya.

agents API tenen llicencia per as-
sessorar, i per aixo nosaltres els
hem convertit en agents que, clau
enma, no tenen res a envejar a Ja-
mes Bond. Els podeu sentir a tots
perlaradioiels podeu veure tam-
bé circulant per molt autobusos de
tota la provincia de Girona, sempre
comunicant la seva missio: que els
seus clients comprin, venguin o
lloguin amb total seguretat».

Augmenta un 16% el nombre
d hipoteques signades a Girona

» [a xifra significa l'increment meés important dels darrers 11 anys

El nombre d'hipoteques consti-
tuides sobre habitatges a Catalu-
nya durant'any 2015 es va situar
en 38.583 contractes, cosa que
suposa el 25,9% més que les sig-
nades en I'exercici del 2014, segons
les dades publicades per I'Institut
Nacional d'Estadistica (INE).

Aquest increment del nombre
d'hipoteques és el més elevat que
s'ha registrat en termes anuals en
els dltims 11 anys, quan hi ha xi-
fres comparables en la serie his-
torica. En relacié amb el capital
subscrit per aquestes hipoteques,
el capital per amortitzar va ser de
4.640 milions, un 32,8% més que
el 2014. En el conjunt de I'Estat es-
panyol, el nombre d'hipoteques es
va situar en 244.827 contractes, el
19,8% més i un increment de ca-
pital del 24,15%.

A Girona en el 2015 es van sig-
nar 4.626 hipoteques sobre habi-
tatges, el 15,97% més que el 2014,
el major increment dels dltims
11 anys. El capital per amortitzar
d'aquestes hipoteques es va situ-

ar en poc més de 498 milions
(498,535), €l 20,18% més que 1'a-
ny anterior. La mitjana de preu per
habitatge va quedar en 107.768 eu-
ros per pis, un 3,63% més que el
2014.

Les comarques de Barcelona
van tancar el 2015 amb 27.756
hipoteques sobre pisos, cosa que
va suposar un increment del
26,42% més que el 2014, el major
increment dels dltims 11 anys. El
capital d'aquests contractes va
sumar prop de 3.614 milions d'eu-
ros, amb un augment del 34,46%
en relacié amb el 2014. La mitja-
na de preu per habitatge va tancar
l'exercici situant el preu en 130.189
euros per habitatge, un 6,36% més
que fa un any.

A la demarcaci6 de Lleida el
nombre d'hipoteques sempre so-
bre habitatges va ser de 1.791
contractes, el 45,97% més que el
2014, 'increment més fort dels tl-
tims 11 anys. En relacié amb el ca-
pital subscrit per aquestes hipo-
teques, a Lleida es va situar en
prop de 157 milions (156,663),
amb un increment del 59,52%.

La mitjana de preu per habitatge
va ser de 87.472 €, el 9,20% més.

Finalment a Tarragona, el nom-
bre d'hipoteques sobre pisos es va
situar en 4.410 contractes, un
26,94% més que el 2014, el major
increment dels tltims 11 anys. El
capital subscrit va sumar prop de
372 milions (371,668), el 26,9%
més que el 2014. La mitjana de
preu per habitatge hipotecat va ser
de 84.278 euros, amb un minim
increment del 0,04% en relaci
amb el 2014.

Davant d'aquestes dades, la
responsable d'Estudis del portal
immobiliari d'ambit espanyol fo-
tocasa.es, Beatriz Toribio, afirma-
va que l'ajustament del preu de la
vivenda a Espanya esta arribant al
final, una vegada ha perdut el
45% del valor». Segons Toribio, les
dades publicades ahir per 1'INE
confirmen que «el credit hipote-
cari ha tornat». No obstant aixo, la
directiva de fotocasa.es avisa que,
en termes percentuals, I'any pas-
sat «<només» es van firmar 44.827
hipoteques més a Espanya res-
pecte al'exercici anterior.

IMMOBILIARIA.
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El Registre d’Agents Immobiliaris de Catalunya
té per objectiu protegir el consumidor

» El Col'legi gironi realitza, juntament amb la Fundacié de la UdG, un curs de capacitacid homologat des del 2010

ANIOL RESCLOSA

DdG | GIRONA

El Registre d'Agents Immobiliaris és
de caire obligatori i té com a ob-
jectiu afavorir la transparencia en
el sector de 'habitatge i garantir la
protecci6 dels usuaris en materia
d’habitatge. Garanteix a la ciuta-
dania que I'agent immobiliari es tro-
ba capacitat per donar un servei efi-
cient i de qualitat, ja que certifica
que té una formacié académica
adient, experiencia en 'ambit en el
qual es desenvolupa i solvéncia
economica.

Enaquest registre s'hi han d’ins-
criure les persones fisiques o juri-
diques que es dediquen, o vulguin
dedicar-se, de manera habitual i re-
tribuida, a prestar serveis de me-
diaci6, assessorament i gesti6 en
transaccions immobiliaries en re-
lacié amb operacions de compra-
venda, lloguer, permuta o cessi6 de
bénsimmoblesi dels drets corres-
ponents, inclosa la constituci6 d’a-
quests drets (article 55, Llei 18/2007,
de 28 de desembre del dret a 'ha-
bitatge). Des del 2010, el col-legi d'A-
PI gironi juntament amb la Fun-

L’economista i tertulia Gonzalo Bernardos va ser un dels convidats de la jornada dels API I'any pas:

sat.

daci6 Universitat de Girona realit-
zaun curs de capacitacié homolo-
gat per la Generalitat que prepara
els agents immobiliaris per al Re-
gistre aicat. Es tracta d'un curs
d’octubre a juny de 208 hores lec-
tives i 34 credits ECTS.

Els agents immobiliaris han de
constituir una garantia i una polis-
sa d’'assegurances de responsabili-
tat civil que garanteixi els danys i
perjudicis que puguin causar du-
rant I'exercici de la seva activitat i
mantenir-les vigents durant el
temps que desenvolupin la seva ac-
tivitat. El capital minim a assegurar
és de 100.000 euros per sinistre i
600.000 euros per any. En cas de
desenvolupar l'activitat a través de
mitjans electronics o telematics és
de 150.000 euros per sinistre i d'1
milié d’euros per any. La garantia
és una asseguranca de caucié o una
fianca per un import minim de
60.0000 euros per establiment obert
al public a Catalunyaiany de con-
bertura, 300.000 per agentiany de
cobertura si 'agent desenvolupa
l'activitat exclusivament a través
de mitjans electronics o telematics.

Immobiliaries

CEIGRUP és una xarxa immobiliaria integrada per professionals amb llarga trajectoria i reconegut prestigi. Neix I'any 1990, de la ma de tres
professionals amb la voluntat de sumar sinergies i crear una mateixa marca que identifiqui unes empreses immobiliaries que es distingeixen
pel seu rigor, professionalitat i relacié de confianga amb el client. Actualment i després de gairebé 25 anys de trajectoria CEIGRURP, tot i els
convulsos anys de crisi viscuts, segueix sent la marca de referencia a les comarques gironines.

i

FUNDADORS DE CEIGRUP

Lluis Torrent - Torrent’API fundada a I'Estartit el 1972; Antoni Riart - Finques Riart fundada el
1963 a Sant Antoni de Calonge; Josep Company - Finques Company fundada el 1963 a Llanga.

Re, ‘?’ | 7%

PRESENT | FUTUR

Els professionals que estem enfront de cadascuna
de les nostres oficines CEIGRUP garantim
coneixement i domini del mercat immobiliari de la
nostra zona. 9 oficines i més de 2.500 propietats
en oferta de venda i lloguer ens posiciona com
I'empresa immobiliaria lider a la Costa Brava,
Emporda, Girona i Figueres. Amb la voluntat de
seguir avancant hem dissenyat un pla d’expansié
basat en I'experiencia i en la innovaci6 i que posem
al servei dels nostres clients i d'aquells
professionals que es vulguin unir al nostre projecte.

Wil

Segona generacid, continuitat i innovacio.
Esther Torrent, Joan Company i Elena Riart.

ALTRES SERVEIS IMMOBILIARIS Gestié del lloguer turistic de la seva propietat, administracié de
comunitats de veins, gestions patrimonials, fiscals i juridiques... amb la garantia d’'una gran marca

TORRENT API S.A.

Oficines a: Torroella de Montgri, I'Estartit,
'Escalai Pals - T. 34 972 75 89 25

www.torrent-api.com

FINQUES RIART API

Av. Torre Valentina, 24 - T. 34 97265 07 11
17251 Calonge

www.finquesriart.com

FINQUES COMPANY API
Oficines a: Figueres, Girona, Roses
i Llanca - T. 34 972 67 13 65
www.finguescompany.com






